1. Краткий инвестиционный меморандум
СКРЕПКА ИТ — онлайн конструктор для разработки веб приложений от малых сайтов до крупных сервисных систем. Платформа позволит на стадии дизайна получать готовую, правильную структуру программного кода, что будет позволять клиентам экономить на ИТ специалистах и получать результат на 50% быстрее. При этом не будут нужны знания языков программирования. Таким образом, проект позволит разрабатывать сложные проекты с минимум затрат и минимум времени. Экспортируя правильную структуру программного кода с вложенностями, которые не позволяют делать в других подобных онлайн конструкторах. Основа для разработки дизайн проекта, подобна платформе FIGMA (https://www.figma.com/), что позволит дизайнерам быстро адаптироваться в новом сервисе.
Аудитория России и СНГ — Число IT-компаний в России за 2,5 года увеличилось на 14% - в январе 2022 года их было чуть более 190 тысяч, а к июню 2024 года стало почти 217 тысяч. Скрепка ИТ даст возможность развиваться не только ключевым компаниям, но и индивидуальным дизайнерам и веб разработчикам, которых по информации Минцифры, к концу 2025 года численность в РФ достигла порядка 1,15 млн человек.
FL.ru - крупнейшая русскоязычная биржа удаленной работы, входит в структуру TalentTech. Лидер по трафику и выручке среди ресурсов по поиску удаленных сотрудников. Основана в 2005 году. 
С августа 2018 года FL.ru входит в состав технологической компании TalentTech. Среднемесячная аудитория — более 2 млн уникальных пользователей. Специализируется на IT и digital –профессиях и заказах на дизайн, программирование, разработку сайтов. Проект является онлайн сервисом для бизнеса, поэтому большая часть инфраструктуры для функционирования и получения прибыли, находится в интернете.
Основной источник дохода — оплата рабочего пространства под каждого участника стоимостью 500 р.  Доступ со всеми инструментами будет стоить 1 000 руб одно рабочее пространство. Как и во всех площадках, присутствует БЕСПЛАТНЫЙ тарифный план, на котором пользователи могут оплачивать за пользования инструментов платформы, как дополнительные услуги. Естественно выгоднее купить полное рабочее пространство, но мы даем возможность пользоваться инструментами каждому.
Реклама в интернете — главный источник привлечения клиентов и основная статья расходов.
Доход компании зависит от количества зарегистрированных клиентов. Стоимость привлечения лида — 100 руб. Лид — это потенциальный клиент, который проявил интерес к продукту или услуге, но ещё не купил его.
Варианты организационной структуры:
· Удаленная работа.
· Офис компании

2. Описание бизнеса, продукта или услуги
СКРЕПКА ИТ - цифровое рабочее пространство для IT бизнеса. Простое веб приложение, которое объединяет в себе множество решений и полностью заменяет любое другое приложение. Не важно, у Вас маленькая команда либо крупное предприятие, каждый сможет доступно, удобно, комфортно и быстро пользоваться цифровым рабочим пространством СКРЕПКА ИТ.
3. Описание рынка сбыта
IT бизнес, сейчас очень важная часть рыночной экономики. Каждая компания ищет решения в сфере IT услуг, чтоб автоматизировать свою работу и организовать управление компанией. Компании тратят колоссальные средства на создание команды и продвижение своих веб приложений. Наш проект сделает разработку экономнее и быстрее.
Сейчас пытаются многие стартапы, зайти на рынок и разработать собственные платформы. Все они страдают от рынка труда. Специалистов много, а профессионалов мало. Меньше команда – меньше затрат.
Основной рынок является интернет. Продвижение и реклама будет происходить исключительно в интернете.
4. Продажи и маркетинг
Основная цель маркетинга — продажа через сеть интернет и через партнерские сети. Доход от работы напрямую зависит от количества лидов и заявок на конкретные продукты. 
Стоимость привлечения лида — 100 руб.
5. План производства
Финансовый партнёр получает долю в компании СКРЕПКА ИТ. Поддержкой и разработкой занимается команда сервиса СКРЕПКИ ИТ. Задача партнера — профинансировать начальный этап развития платформы.

После базовой разработки сервиса и проверки работоспособности приложения, запускается рекламная компания, которая будет составлять определенную часть бюджета проекта, в размере  13 120 000 р.
Наиболее эффективный способ привлечения траффика — социальные сети, рассылки, реклама в сети интернет, блогеры.
6. Организационная структура
· [bookmark: _GoBack]Удаленная работа

	Постоянные расходы
	Количество сотрудников
	Сумма
	Средняя з/п в месяц на сотрудника

	Team Lead
	1
	200 000
	320 000

	Дизайнер
	1
	100 000
	160 000

	Программист Frontend
	1
	100 000
	160 000

	Программист Backend
	1
	150 000
	240 000

	Бухгалтер
	1
	50 000
	80 000

	Юрист
	1
	50 000
	80 000

	Тестировщик
	1
	50 000
	80 000

	Страховые взносы
	
	420 000
	

	Итого ФОТ
	
	1 120 000
	




7. Финансовый план
Так как весь бизнес находится в интернете, запуск не требует затрат помещения, оборудование, содержание офиса. Можно выстроить работу удаленно. Так же рассматривается вариант аренды офиса. Финансовый план рассчитан на организацию удаленной работы.
	Инвестиции на годовое развитие

	Оплата выделенного сервера для Core (за год)
	240 000

	На рекламу, продвижение (за год)
	13 120 000

	ФОТ (включая отчисления за год)
	13 440 000

	Прочее
	1 200 000

	Итого
	28 000 000



	Ежемесячные затраты

	ФОТ (включая отчисления)
	1 120 000

	Оплата выделенного сервера для CRM
	20 000

	Затраты на привлечение лидов
	1 093 333

	Непредвиденные расходы
	100 000

	Итого
	2 333 333



Общая стоимость развития проекта на год составляет 28 000 000 руб.
8. Факторы риска
Риски есть всегда, но они минимальны. Идея единая и сервисы типо Tilda, Figma, являются косвенными и не заменяют наш проект. В каждом проекте есть уникальность и мы не исключение. Задача проекта снизить затраты и время для компаний в крупных IT разработках и такого рода проект, не имеет на данный момент аналогов.
Актуальность текущего проекта очень велика. Рынок нуждается в такой площадке, которая сможет решить текущие проблемы IT бизнес структур.

